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MOJA IDEJA

KAKO SE KORISTI OVA] DOKUMENT

Kreativni zadaci se najbolje rade kad se osamimo i napravimo okruzenje u
kome mozemo da opustimo i uzivamo.

Evo nekoliko saveta

I.Raspremite mesto na kome cCete raditi

2.Pripremite notes i vaSu omiljenu olovku

3.Ako vam prija upalite svoju omiljenu muziku

4.UtiSajte telefon

5.Ugasite racunar

6.Ako treba izmeditirajte pre toga (ukoliko ste taj tip)

7. Osvestite saznanje da se ovaj zadatak se ne ocenjuje
8.Osvestite saznanje da je ovaj dokumet licni pecat vasem Zivotu

Savet za Dan 3

Pustite mastu na volju

Budite iskreni sami sa sobom

Budite originalni

Ako vam dode da kopirate nekoga. bolje se zapitajte. Sta je to da oni ne
rade, a da ljudima moze biti korisno?
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MOJA IDEJA

MOJA POSLOVNA IDEJA JE:
(KOJI PROBLEM RESAVA)

PRIMER 1Z DANA 2

Brze reSavam probleme od ostalih - Edukator, Konsultant - Pomazem
pojedincima/kompanijama da kreiraju poslovne procese koji ¢e im pomoci
da razviju svoj biznis.
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SA KIME MOGU DA RAZGOVARAM?

NapiSite spisak ljudi sa kojima mozete da popricate na temu vase poslovne
ideje.

Ko su ti ljudi?

Prijatelji

Poznanici

Poslovni saradnici
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O CEMU MOGU DA PRICAM NA DRUSTVENIM
MREZAMA?

PRIMER 1Z DANA 2

Brze reSavam probleme od ostalih - Edukator, Konsultant - Pomazem
pojedincima/kompanijama da kreiraju poslovne procese koji ¢e im pomoci
da razviju svoj biznis.

Mozemo da pricamo na temu:

Zasto su poslovni procesi bitni?

Sta se procesima dobija?

Koliko biznisa zapravo opstane u prvoj godini poslovanja?

Koliko se vremena Stedi kad imamo postavljen poslovni proces?

Zasto vlasnici biznisa beze od staromodne strukture i nacina poslovanja?

Ovo su samo primeri postova/blogova koje mozemo da piSemo na
drustvenim mrezama i da vidimo kakav ce biti ishod.

Neka vam ovo posluzi kao vodi€ u spoznaji koliko dugo mozete da pricate
0 svojoj ideji
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STA MOGU DA PITAM POSTOJECE KLIJENTE?

IPRIMER 1Z DANA 2
Brze reSavam probleme od ostalih - Edukator, Konsultant - Pomazem

pojedincima/kompanijama da kreiraju poslovne procese koji ¢e im pomoci
da razviju svoj biznis. -

Novi mentorski program koji je specijalizovan za upravljanje licnim
finansijama

Mozemo da ih pitamo
e Zasto su se opredelili da rade sa nama/kupe nas proizvod?

Da li im je trenutni proizvod resio sve probleme (zbog kojih su se
uopste i resili da kupe)?
Da li oni imaju predlog kako usluga/proizvod da se unapredi?
Da li bi im bilo znacajno da se dopuni postojeca usluga?
Da li bi im viSe znacilo da se poboljsa kvalitet usluge ili vreme trajanja?
Da li bi im znacilo da radite viSe na temu finansija i upravljanja istim?
Da li oni imaju problem da vode svoje finansije?

Ovo su potpuno nasumicna pitanja ali na ono na Sta treba vi da se
fokusirate je da kroz niz pitanja koji karakterisu vasu uslugu ispitate da li
ima treba nesto novo ili su zadovoljni sa tim Sto su dobili uz sitna
poboljsanja

Cestitam vam na iskrenosti!
Vidimo se u Danu 4!
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